
経営者に役立つ無料WEBセミナー
【2020年11月～2021年1月開催】



●当セミナーについて

ミロク情報サービスでは、インターネットを活用した企業の生産性向上のためのトータル
ソリューションの提供を行っております。コロナ禍において、IT基盤整備、企業内情報の共
有化、顧客先情報基盤の整備の必要性が高まっています。今後を見据えると、更なるデジタ
ル投資の機会が訪れることを予想しております。
一方で、目まぐるしく変化する環境において、それを乗り越えるためにはデジタルサービ

スに対する正しい知識を学ぶとことが必要です。また、それを活用するための経営知識を学
ぶことも求められています。
当セミナーでは、最新の当社サービスと経営管理のポイントを提携経営コンサルティング

会社の＜株式会社タナベ経営＞と共同開催にて解説いたします。
今回は11月～1月に開催しておりますで、ご興味のあるテーマがございましたらお気軽に

お申込みください。

開催日時 テーマ セミナー名

11月19日
<16:00~17:10> 管理会計

儲けの構造を理解する
～管理会計入門講座～

12月17日
<16:00~17:10>

人事制度
ジョブ型人事制度の着眼

～アフターコロナ×人事制度～

1月19日
<15:30~17:00>

経営
新春経営者WEBセミナー

～2021年に中堅・中小企業が打つべき手～

【開催テーマ】



テーマ：管理会計

第１部：㈱タナベ経営 「儲けの構造を理解する」

①管理会計とは ②限界利益経営 ③損益分岐点分析

第２部：プライマル㈱ 「予実管理シェアNO.1のBizForecast 」
①不測の事態に備える予算編成 ②導入事例 ③実製品紹介

■スケジュール

11月開催

第１部：株式会社タナベ経営 東北支社 チーフコンサルタント 岩谷充史

■スピーカー

■日時・場所

2020年11月19日（木）16：00 ～ 17：10
WEB上にて開催：
対象者：経営者・経営幹部・経理担当者

第２部：プライマル株式会社 営業企画・推進部 石塚 雄貴

オンラインWEB講座について
１．自宅や会社などどこからでも、スマートフォン・タブレット端末からも参加ができる！
２．会場まで移動する必要がない（移動の時間や交通費が掛からない）

受講環境について
1. ZoomでのWEB型セミナー形式にて開催します（使用機器：PC or スマートフォン）
2. PCの場合は、WEB環境にあることと、カメラ機能が必須となります※スマホの場合はWiFi通信を推奨

企
業
案
内

1957年創業の経営コンサルティングファーム（東証一部上場）。中小企業・中堅企業
を対象に、的確な経営判断と成果主義・実践主義のコンサルティング・アプローチで
「First Call Company 100年先も一番に選ばれる会社」をクライアント企業とともに目
指しております。

企
業
案
内

プライマルは創業以来、敷居が高いと思われがちな経営管理システムを、電卓やExcel
のように手軽で使い勝手が良く、セキュアかつ堅牢でありつつ変化に強い柔軟性の高
いツールとして提供すること、より身近な存在として多くの企業様に利用いただくこ
とを目標に活動を続けております。

儲けの構造を理解する
～管理会計入門講座～

決算を外部に報告する「財務会計」とは異なり、「管理会計」は、企業内部で経営管理を行
うためのマネジメントツールです。数字を過去のものにせず、未来を導く為のマネジメント
として管理会計を活用し、正しい意思決定を行うことが重要です。本セミナーでは、経営者
が知るべき管理会計の基本をお伝えします。



テーマ：人事制度

第１部：㈱タナベ経営 「ジョブ型人事制度の着眼」

①人事制度の基本と変遷 ②ジョブ型人事制度について

第２部：プライマル㈱ 「既存のフォーマットを活かした人事評価」
①人事評価システム全体像 ②製品紹介

■スケジュール

12月開催

■スピーカー

■日時・場所

2020年12月17日（木）16：00 ～ 17：10
WEB上にて開催：
対象者：経営者・人事労務責任者・人事担当者

オンラインWEB講座について
１．自宅や会社などどこからでも、スマートフォン・タブレット端末からも参加ができる！
２．会場まで移動する必要がない（移動の時間や交通費が掛からない）

受講環境について
1. ZoomでのWEB型セミナー形式にて開催します（使用機器：PC or スマートフォン）
2. PCの場合は、WEB環境にあることと、カメラ機能が必須となります※スマホの場合はWiFi通信を推奨

第１部：株式会社タナベ経営 東北支社 コンサルタント 千葉惟平

第２部：プライマル株式会社 営業企画・推進部 石塚 雄貴

企
業
案
内

1957年創業の経営コンサルティングファーム（東証一部上場）。中小企業・中堅企業
を対象に、的確な経営判断と成果主義・実践主義のコンサルティング・アプローチで
「First Call Company 100年先も一番に選ばれる会社」をクライアント企業とともに目
指しております。

企
業
案
内

「人事評価」業務領域においては、外部環境や経営方針の影響で業務や指標が変化し
やすいです。人事系の判断が業務プロセスに多く介在する理由で、定型業務を前提に
設計された従来型システムがフィットしないケースが多々あります。弊社では、お客
様毎に設計された最適な人事評価をBizForecastへシステム化する提供を致します。

アフターコロナを見据えた働き方改革（テレワークの導入）やDX（デジタルトラン
スフォーメーション）による仕事の変化によって、社員一人ひとりに期待される成果
をより明確にしていく動きが広がっております。その中で注目されている制度がジョ
ブ型人事です。今回はジョブ型人事の導入におけるポイントを解説します。

ジョブ型人事制度の着眼
～アフターコロナ×人事制度改革～



次の一手を、どう打つべきか。これは経営者にとって、最も重要なテーマです。
2021年、中小企業が打つべき具体策について、企業事例を交え、経営的視点からご提言致し
ます。今年の経営方針を考える上でも経営者必見のセミナーです。

1月開催

■スピーカー

■日時・場所

2021年1月19日（火）15：30 ～ 17：00
WEB上にて開催：
対象者：経営者、経営幹部

オンラインWEB講座について
１．自宅や会社などどこからでも、スマートフォン・タブレット端末からも参加ができる！
２．会場まで移動する必要がない（移動の時間や交通費が掛からない）

受講環境について
1. ZoomでのWEB型セミナー形式にて開催します（使用機器：PC or スマートフォン）
2. PCの場合は、WEB環境にあることと、カメラ機能が必須となります※スマホの場合はWiFi通信を推奨

新春経営者WEBセミナー
～2021年に中堅・中小企業が打つべき手～

株式会社タナベ経営 東北支社 支社長代理 山内 一成

企
業
案
内

1957年創業の経営コンサルティングファーム（東証一部上場）。中小企業・中堅企業
を対象に、的確な経営判断と成果主義・実践主義のコンサルティング・アプローチで
「First Call Company 100年先も一番に選ばれる会社」をクライアント企業とともに目
指しております。

タナベ経営入社後、社員教育の企画・運営や研修教材の開発・制作など
に従事。現在は、経営管理システムの構築から人材制度の構築まで幅広
くコンサルティング活動を展開。特に事業戦略の構築や、マーケット調
査に豊富な経験を有している。
〔主な著書〕『ビジネス計数入門』、

『タナベ流中期経営計画のつくり方』（共著）



TEL 022－225-0369 FAX：022 – 225 - 0368
お申込・お問い合わせ ミロク情報サービス 仙台支社

FAX：022－225－0368参加申込

参加申込書に記入の上、各開催日の前日までにFAXでお申込いただくか、担当まで直接お渡し下さい。

※ご希望セミナーのの受講月の記入をお願いいたします。

お申込み頂きましたら、ZOOMへの入室用のURL等を参加者のメールアドレスにお送り致します。
なお、当日は予定時刻になりましたら動作環境等の個別確認なく進めさせて頂きますので、
予め、ZOOMをご利用できる環境のご準備願います。

経営に役立つ無料WEBセミナー

貴社名 おところ 〒

TEL FAX

お役職・お名前① メールアドレス（必須）

お役職・お名前② メールアドレス（必須）

お役職・お名前③ メールアドレス（必須）

セミナー申し込みの個人情報取り扱いについて個人情報の利用目的 お客様にご提供いただきました個人情報は、当セミナー
の申し込み管理、製品・サービス及びイベント・セミナー等のご案内、お客様への回答、各種資料のご提供のために使用させ
ていただきます。 個人情報の第三者提供についてお客様にご記入いただきました個人情報は、第三者への開示、提供はいたし
ません。

11月～1月開催

受講月

受講月

受講月



社 名

創 業

設 立

資本金

上場証券取引所

従業員数（連結）

株式会社タナベ経営
TANABE CONSULTING CO., LTD.

1957年10月16日

1963年4月1日

17億72百万円

東京証券取引所市場第一部

411名（2020年4月1日現在）

TEAM CONSULTING

１．DOMAIN（事業領域・業種）
２．FUNCTION（組織・経営機能）
３．REGION（地域）

の３つの視点から、
顧客最適の全社チームコンサルティングを提供します。

１．経営を全体から診れる
中小･中堅企業に強い経営コンサルティング

２．事業領域・業種別 、組織・経営機能別の
幅広い分野をカバーする地域に根差した

コンサルティングファーム

＜提携経営コンサルティング会社の紹介＞

TASK
課題

建設、食品、製造、物流など
各業界の専門知識を有し、業
界固有の課題と向き合う、
「DOMAIN（事業戦略）」の
スペシャリスト

経営を支える、組織・人材戦
略、財務戦略、コーポレート
戦略、デジタル戦略などを支
援する「FUNCTION（経営戦
略）」のスペシャリスト

全国10都市に構えた拠点それ
ぞれで、各地域の特性やマー
ケットを熟知する「REGION
（地域）」のスペシャリスト

【会社概要】

【タナベ経営の特徴】

創業して半世紀を超える
日本の経営コンサルティングの

パイオニア

創業80年

株式上場27年

2016年

東証一部上場

創業以来の
経営コンサルティング社数

約7,000社

マーケティングコンサルティング本部

直接法人顧客数

3,400社以上

有料会員数

6,600社以上

国内拠点数

10拠点

金融機関等のネットワーク数

273社

セミナーの年間参加者数

9,900人以上

【数字で見るタナベ経営】

【拠点一覧】

大阪本社
大阪府大阪市

東京本社
東京都千代田区

中部本部
愛知県名古屋市

九州本部
福岡県福岡市

北海道支社
愛知県名古屋市

東北支社
宮城県仙台市

新潟支社
新潟県新潟市

北陸支社
石川県金沢市

中四国支社
広島県広島市

沖縄支社
沖縄県沖縄市




